Genesol : la génération solaire !

Créée en 2007 pour réaliser des centrales solaires photovoltaiques clefs en main
de toutes tailles, Genesol se développe, aujourd’hui, avec un partenaire de taille,
Neoen, filiale du Groupe Direct Energie (Groupe Louis-Dreyfus). Interview de
Michel Erbs, fondateur et directeur général de Genesol.

Présentez-vous, Michel Erbs !

Ancien éléve des Arts et Métiers, j'ai
plus de vingt ans d'expérience dans la
conduite de projets industriels com-
plexes. Aprés deux expériences avec le
Groupe Louis-Dreyfus (de vrais entrepre-
neurs), dans le domaine des céables
sous-marins et des infrastructures de
télécommunications au sein de l'entité
LD Com, devenue ensuite Neuf Cegetel,
j'ai souhaité créer ma propre entreprise
dans un secteur technologique porteur.

Et alors, qu'avez-vous fait 7

L'opportunité de I'arrété de Juillet 2006,
qui fixait un tarif de rachat de I'électrici-
té photovoltaique tout a fait intéressant,
m'a fait me lancer dans |'aventure du
photovoltaique en créant Genesol, aprés
six ~mois d'études de marché.
Aujourd’hui, il y a un vrai créneau, j'ai des
compétences avérées de management et
de conduite de projet et je me suis donc
investi complétement.

Parlez-nous de vos activités...
Aujourd'hui, Genesol compte une ving-
taine de salariés dont sept ingénieurs,
avec un bureau d'études et une cellule
«maitrise d'ceuvre» qui compte six chefs
de projets. Grace & une veille technolo-
gique permanente et un catalogue de
solutions et produits soigneusement
sélectionnés, nous sommes une entre-
prise capable de réaliser |'étude, I'inté-
gration, 'installation, I'exploitation et la
maintenance de centrales industrielles en
toitures ou au sol de toutes puissances.
Nous avons un objectif de certification
ISO 9001 a fin 2010 et nous y
travaillons activement. La génération
solaire, c'est la pénération électrique
photovoltaique qui est notre domaine
d'expertise, et la génération des gens
qui la font...

Direct Energie

Qui sont vos clients 7

Nous avons trois catégories de clients :
des clients particuliers, pour le marché
résidentiel local dans la région
Languedoc-Roussillon, des clients indus-
triels ou des collectivités, dans le Grand
Sud, et un client associé : Neoen. Cette
filiale du Groupe Direct Energie repre-
sente, aujourd’hui, un tiers de notre
activité mais elle va trés probablement
genérer I’'essentiel de nos opérations dans
les prochaines années. Nous sommes
parfaitement complémentaires avec
Neoen (eux développeurs/producteurs et
nous bureau d'études/constructeur) et
nous possédons toute la palette des
compétences, ensemble, pour que cela
fonctionne bien.

Parlez-nous de Neoen...

En novembre 2008, i |'occasion d’une
augmentation de capital, Neoen, dirigée
par Xavier Barbaro et Alexis Broders, des
anciens de Neuf Cegetel, s'est invitée a
hauteur de 50% dans le capital de
Genesol car ils ne souhaitaient pas inter-
naliser les compétences photovoltaiques.

Fournisseur alternatif d’électricité, aujourd’hui N°1 avec un peu plus de 500 000
clients, le Groupe Direct Energie propose une offre verte avec un minimum de 20%
d'électricité d'origine renouvelable. Ce Groupe a deux gros projets de centrales
classiques, au gaz, a cycle combing, peu polluantes de 800MW chacune. Plus
récemment, Direct Energie a créé une filiale, Neoen (56% pour Direct Energie, 22%
pour le Groupe Louis-Dreyfus et 22% pour Cap Energies, filiale verte du Crédit
Agricole) dont la mission est d'investir et d'opérer dans le domaine des centrales
vertes, avec de |'éolien terrestre, de I'éolien offshore, du photovaltaique et de la
biomasse. Leur programme de déploiement photovoltaique est de 150 MW financés

sur quatre ans.

B.P.

En contrepartie, il a fallu que Genesol se
structure pour pouvoir assurer efficace-
ment les déploiements envisagés. Neoen
se positionne en tant que producteur, en
investissant, en ce qui nous concerne,
dans des centrales photovoltaiques de
moyenne et grande puissance en toiture
et au sol, centrales dont nous assurons
les études, la réalisation clefs en main
et la maintenance. Aujourd’hui, notre
particularité et notre force, c’est que
nous sommes capables de répondre aux
exigences d’excellence de Neoen !

Quelles sont les activités de Neoen ?

Leurs principaux domaines d'activité sont
la recherche fonciére, les négociations
contractuelles, le financement des
projets, les problématiques d'assurance
et, bien entendu, |'exploitation de leurs
centrales *“vertes". Neoen a conclu
récemment un partenariat avec de grands
constructeurs frangais de batiments &
charpentes métalliques ou bois, pour
élargir son offre et proposer des bati-
ments solaires a des agriculteurs ou des
industriels, en leur construisant des
batiments gratuitement en contrepartie de
I'exploitation de la couverture photovol-
taique, avec des droits d'usage de 30 ans.

Interview : Bernard Pace
2 (e

_,f;s'-”f_— (_H‘j—'—-..,_.“h_::h
({Genesol)

.ww“ﬂ:lnn DM"
Genesol La génération solaire SAS
Tél.: 04 67 58 76 01
info@genesol.fr
www.genesol.fr

Entreprendre 179




